
Kurs
ZertifiZierter
ECR ManagER
Wien 2015 (Herbst)



ECR austRia

ist eine initiative, bei der unterschiedlichste unternehmen aus Handel, industrie 

und Dienstleistung Mitglieder sind. eCr (efficient Consumer response) stellt 

eine einzigartige, neutrale Plattform dar, die den Gedanken der Kooperation 

zwischen Herstellern und Händlern in den fokus stellt. Ziel von eCr ist es, in 

Arbeitsgruppen gemeinsam empfehlungen für aktuelle Problemstellungen zu 

erarbeiten. einerseits um mehr effizienz in unternehmen zu schaffen. Anderer-

seits um die Bedürfnisse der Verbraucher besser zu befriedigen.

unsER „zERtifiziERtER ECR ManagER kuRs“

ist ein zweimal jährlich stattfindender Kurs, der nun bereits zum 14. Mal  von 

eCr Austria veranstaltet wird – diesmal erneut in Zusammenarbeit mit der 

Wirtschaftsuniversität Wien. Die themen des 4-tägigen Kurses umfassen zwei 

Hauptbereiche:

1. supply side

 Wie kann die Versorgungskette optimiert werden?

2. Demand side

 Wie können die Konsumentenbedürfnisse besser befriedigt werden?

namhafte experten aus Wissenschaft und Praxis vermitteln dabei die kom-

plexen inhalte in einer anschaulichen Weise; Case studies ergänzen die 

theoretischen inhalte. Außerdem wird interaktivität groß geschrieben, um 

dadurch interessante Diskussionen zwischen den stets bunt gemischten 

teilnehmern zu fördern.

ziEl

ist es, den teilnehmern ein breites Verständnis für alle eCr-themen zu ermög-

lichen und ihnen eine ganzheitliche sicht auf die Wertschöpfungskette zu ver-

mitteln. Das seminar fördert demnach nicht nur die Zusammenarbeit und das 

gegenseitige Verständnis von Handel und Herstellern, sondern auch jenes der 

unterschiedlichen Abteilungen der jeweiligen unternehmen.

supply side:  CPfr 
eCr als Kooperationsstrategie / Hersteller – Handelsbeziehung
Gs1 standards für informationsfluss 
Gs1 standards für optimierten Warenfluss
Logistik im Online-Handel 
Logistische Warenwirtschaftssysteme Handel
Optimierung Warenfluss

Demand side: Category Management
CrM 
Handelsmarken vs. Herstellermarken
Path to Purchase
shopper Marketing / shopper insights
social Media / Digital Marketing
Vertriebsschienenstrategien

sowie zwei Case studies und viele Praxisbeispiele.

Kurs ZuM 
zERtifiziERtEn ECR ManagER
Wien 2015 (Herbst)

tEilnahMEgEbühREn (exkl. MWst)

eCr-Mitglieder                 ¤ 949,-

nicht-eCr-Mitglieder        ¤ 999,-

4-tagEspRogRaMM

fr, 02.10.2015 12.30 bis 18.45 uhr

sa, 03.10.2015 08.30 bis 18.30 uhr

fr, 16.10.2015 12.30 bis 18.00 uhr

sa, 17.10.2015 08.30 bis 18.30 uhr

anMEldEfRist bis 04.09.2015

Anmeldung bitte bei frau Daniela Paar unter ecr@gs1.at.  

Weitere Details und aktuelle information finden sie unter www.ecr-austria.at.

supply side:   ing. (fh) o. dahms (DAHMs solutions At)
dr. n. hartig (eCr Austria)
Mag. M. kienzl (spar)
univ. prof. dr. h. kotzab (universität Bremen)
Mag. M. piller (Gs1 Austria)
Mag. k. schaffer (eDiteL Austria) 
o. univ. prof. dr. p. schnedlitz (Wirtschaftsuniversität Wien)
Mag. C. stenech (eDiteL Austria) 

Demand side: Mag. W. asmus (tArGet Datenbankmanagement)
univ. ass. dr. g. botschen(universität innsbruck)
s. brandl (Josef Manner)
Mag. J. Eckner (GfK Austria)
ass. prof. dr. Ch. holweg (Wirtschaftsuniversität Wien)
Mag. s. holzschuh (GfK Austria)
Mag. M. Jurman (rewe)
Mag. V. polzer (nielsen)
d. Rappold (vi knallgrau)

REfEREntEn

thEMEnbEREiChE



das sind ihRE VoRtEilE

1. Namhafte Referenten aus der Handels- und Industriebranche

2. Breites Themenspektrum aus der Supply- und Demand Side

3. Zertifizierter Abschluss

4. Ausweitung des eigenen Netzwerkes durch neue Kontakte

5. Jene Teilnehmer, die den Kurs mit ausgezeichnetem Erfolg  
abschließen, erhalten außerdem eine Freikarte  
für den renommierten ECR Infotag

Nähere Informationen bei ECR Austria

daniela paar, Ma

t  01  / 505 86 01  /  67
E ecr@gs1.at
A-1040 Wien, Brahmsplatz 3

und Was sagEn diE absolVEntEn VoM fRühJahR 2015?

„sehr gute Kombination aus akademischen Grundlagen und Praxisbeispie-

len von industrie und Handel – vorgetragen von engagierten, motivierten 

experten aus diversen Bereichen.“

nina hauser  

(Coca-Cola HBC Austria GmbH, supply Chain Planning Project specialist)

„Guter und umfangreicher einblick in die supply und Demand side. ein gu-

ter Mix von theorie und Praxisbeispielen. Mit den Case-studies konnte dieser 

einblick auch durch gemeinsame Diskussionen vertieft werden. Der Kurs lädt 

ein, über den eigenen und engeren tellerrand zu blicken und ein Gesamtbild 

zu erfahren.“

Mag. Martina fesselhofer 

(rewe international AG, Category Manager)


