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Finantarea durabila si pe termen lung a
serviciilor in sectorul social si al sanatatii
este cruciala si ar trebui planificata intr-
un stadiu incipient in dezvoltarea unui
Nnou proiect.

In timp ce companiile traditionale se
straduiesc sa obtina finantare,
organizatiile din sectorul social si de
sanatate aspira adesea la o revenire in
plan social. Aceasta ar putea reprezenta
bunastarea grupului tinta.

Exista o varietate de surse posibile de
finantare. Ce surse sunt cele mai bune
de ales depinde de forma juridica a unei
organizatii si de ideea de proiect.

Organizatiile pot avea capital. In mod
normal, investitorii asteapta rambursari
si o rentabilitate financiara
suplimentara. Acest lucru este valabill
mai ales pentru datorii. Prin urmare,

Finante:
Sumar

capitalul datoriei este utilizat in
principal de companiile orientate spre
profit, in timp ce organizatiile non-profit
se concentreaza pe forme speciale de
capitaluri proprii care nu necesita
rambursari.

De obicei, organizatiile au nevoie de
capital initial pentru a finanta investitii
unice pentru a construi un proiect sau o
afacere si o finantare continua.

In special pentru finantarea continug,
este necesar sa se utilizeze diverse surse
de finantare pentru a acoperi toate
costurile si pentru a reduce dependenta
de un donator.

Organizatiile trebuie sa aiba grija sa
ramana solide, de ex. au Intotdeauna
suficient capital pentru a acoperi
costurile curente si neasteptate.
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Structuri orientate spre profit
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Fondurile publice sunt asigurate de Uniunea Europeana, precum si de administratiile publice la nivel regional
si national. De obicei, aceste fonduri sunt publicitate, iar organizatiile trebuie sa solicite astfel de fonduri.

De obicei, fondurile nu trebuie rambursate.

Majoritatea fondurilor sunt disponibile numai pentru organizatiile non-profit.
Procesul de aplicare solicita mult timp.

Utilizarea banilor si beneficiile obtinute trebuie (adesea) raportate.
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Donatiile pot proveni de la persoane private, fundatii sau companii care doresc sa sustina o cauza sociala.

Unele donatii sunt acordate pentru un scop specific si, prin urmare, pot fi utilizate numai in acest scop. O

donatie nu include niciun schimb de servicii. Oricum, donatorii ar trebui sa fie gestionati indeaproape si sa fie

multumiti.

® Donatiile nu trebuie rambursate.

$ Unii donatori trebuie sa fie informati cu privire la impactul pe care il creaza banii lor pentru a-i mentine
multumiti si pentru a asigura donatiile viitoare.

Sponsorizarea se face de catre companii. Acestia acorda bani organizatiilor non-profit si asteapta in schimb o
oportunitate de publicitate. De exemplu, organizatia non-profit plaseaza sigla companiei pe site-ul lor si
invers. In acest fel, companiile se asteapta adesea sa-si imbunatateasca imaginea.

© Companiile asteapta ceva in schimb usor de furnizat.
$ Organizatia trebuie sa fie atenta in a alege doar sponsorii care se aliniaza la misiunea lor.
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Contractele de servicii sunt adesea incheiate cu administratia publica sau cu asigurari sociale, cum ar fi
asigurarea de sanatate sau de ingrijire. In acest caz, administratia publica sau compania de asigurari platesc
taxe pentru fiecare serviciu oferit sau pentru fiecare client ingrijit.

©  Administratia publicad / asigurarile sunt interesate de furnizarea de servicii. Adesea, este obligat sa ofere un
astfel de serviciu sau furnizarea serviciului economiseste bani pe termen lung.
$ Adesea, contractele de servicii sunt asociate cu costuri de administrare mai mari pentru organizatia non-profit.

Taxele de membru sunt platite de membrii unei asociatii. Ca asociatie, o organizatie non-profit poate atrage
astfel de membri oferind o retea sociala, evenimente, buletine informative si multe altele. De obicei, aceasta
taxa se plateste anual sau lunar.

© Taxele de membru sunt un venit regulat si permit planificarea.
$ Membrii asteapta ceva in schimb. Ofertele pentru membri ar putea avea nevoie de resurse suplimentare.

Taxele pentru servicii sunt platite de clienti. in functie de resursele financiare ale clientilor, o organizatie non-
profit poate solicita o taxa pentru servicii pentru a acoperi unele costuri.

© Taxele pentru servicii reprezinta un venit obisnuit.
© Taxele pentru servicii pot fi adaptate la situatia financiara a clientului.

$ Unii clienti nu isi pot permite nicio taxa pentru servicii si prefera sa renunte la acest serviciu, daca nu este
contra cost.
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Finantarea incrucisata inseamna ca veniturile dintr-un serviciu sunt utilizate pentru a finanta un alt serviciu
cu venituri mai mici.

© Organizatiile se bazeaza pe resurse interne si sunt mai putin dependente de donatorii externi.

$ Finantarea incrucisata este disponibila numai pentru organizatiile cu mai multe domenii de servicii.

Crowdfunding - ul este o optiune de finantare sub forma de donatii. inseamna ci sume mici de donatii
sunt colectate de la un numar mare de oameni. Are loc pe platforme de internet in care proiectele isi
prezinta ideea si unde donatiile se fac direct prin intermediul platformei. Este potrivit mai ales pentru
proiecte de start-up sau proiecte cu un grad ridicat de inovatie, care capteaza interesul ,,multimii”.

© Posibilitatea de a atrage atentia unui numar mare de oameni.

© Cu un efort relativ mic, se poate obtine sprijin financiar, dar si non-financiar.

& Obtine popularitate si prin intermediul lui poate fi abordat un portofoliu larg de investitori.
© Sprijind obtinerea unei investitii initiale pentru elaborarea unui proiect.

© Organizatiile riscd sa nu gaseasca suficient sprijin.

$ Posibilitate unica de a obtine finantare.

A stream of cooperation
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Servicii Organizatia Servicii

Serviciul A Serviciul B Serviciul C Serviciul A Serviciul B Serviciul C

(Initial) Investitii
Costuri materiale
€ O < O
€ O € O
Costuri cu personalul
€ O € O
€ O € O
Costuri cu infrastructura
< O < O
€ O € O
Taxe
€ O € O
<o <9
Costuri financiare o,
2|
<o <J <o Intr-un plan financiar sunt prezentate toate ]
e o oace veniturile, costurile si cheltuielile unui proiect. Prin
Acumiar compararea veniturilor cu costurile, se determina )
Deprecien lichiditatea organizatiei. i
5
-C:-!EII_TUIELI.neo;_eraﬁve
€ O € O
+ Costuri implicite
€ O € O
Cheltuieli totale
(= Costuri + acumulari + <0 €0 <o €0 €0 <0 €0 <o <0 €0

amortizare + cheltuieli

neOﬁrante + costuri iilicitel

Fonduri € O €0l
Donatii €0 €0
Taxe pe senvcii €0 €0
Contract de senvcii €0 €0
Taxe de membru €0 €0
S ponsorizare €O €0
Suma = venituri totale €0 €O €O €O €O| €O €O €O €O €O|
Fluxul de numerar <0 €O €O €O €Ol €O €O €O €0 €O
€O €O €O €O

Lichiditate <O <Ol
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Cand abordati posibili finantatori sau investitori, ar trebui sa ...

Faceti cercetari extinse cu privire la ce tip de surse de finantare aveti nevoie si la cine sa va adresati
Aranjati o intalnire personala cu un potential finantator sau investitor

Informati-va bine despre omologul dvs. si interesele acestuia

Fiti capabil sa faceti un rezumat clar al proiectelor si beneficiilor sale (pentru omologul dvs)
Pregatiti un plan de afaceri si un plan financiar

Pentru intalniri cu finantatori sau investitori, ar trebui sa va asigurati, de asemenea,
ca aveti raspunsuri la urmatoarele intrebari ...
Ce tip de finantare si de cata finantare veti avea nevoie?

Cu ce suma puteti contribui pe cont propriu (de exemplu, sub forma de economii, valori mobiliare,
garantii, ...)? Ce fel de subventii aveti la dispozitie?

Ce impact sau rentabilitate (sociala) asupra investitiei are proiectul dvs.? Care este valoarea adaugata
pentru potentialul dvs. investitor?

Care sunt riscurile potentiale ale proiectului dvs. si cum le veti aborda?

A stream of cooperation
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